aprovix

Saljare Norden

Aprovix ar ett medicintekniskt foretag med sate i Uppsala. Foretaget
grundades av professor Erik Wilander vid Akademiska Sjukhuset. Aprovix
affarsidé ar att erbjuda en sjalvprovtagningsmetod med HPV-analys till
landstingen och direkt till kvinnor for att i ett tidigt skede upptacka kvin-
nor med 6kad risk for livmoderhalscancer och darmed kunna forebygga
livmoderhalscancer, spara resurser for samhallet och radda liv. Qvintip®
konceptet som forutom den unika sjdlvprovtagaren, innefattar egen-
utvecklad mjukvara som stod for den administrativa processen ar nu
utvecklat och kliniskt utvarderat. Aprovix ar inne i expansiv fas och vill
forstarka forsaljningsorganisationen med ytterligare en séljare med mot
den Nordiska marknaden.

Som saljare pa Aprovix kommer din huvudsakliga uppgift bli att sdlja in
Quintip® konceptet mot primart landstingen i Sverige och i efterhand mot
ytterligare ett Nordiskt land. Vi har redan kartlagt den svenska marknaden
och initierat marknad och forsaljningsaktiviteter. Qvintip® konceptet har
mottagit en mycket positiv respons. Du kommer att ansvara for allt ifran
att kartlagga och bearbeta kunder, bygga upp séaljprocesser, skriva offerter,
férhandla avtal och skriva kontrakt. Som séljare maste du dven varda vara
kundrelationer pa basta satt. Du forvantas att utféra salj- och marknadsak-

tiviteter genom att representera oss pa massor, utstallningar och kongres-
ser. Tjansten innebir ett visst resande, men maximalt ca 50 dagar/ar.

Vi tror att du ar en erfaren saljare inom medicinteknik eller bioteknik med
minst tva ars dokumenterad férsaljning mot landsting/vard i Sverige eller
annat Nordiskt land. Vi ser garna att du har en naturvetenskaplig examen
fran universitet eller hogskola. Om du har arbetat med obstetrik, gyneko-
logi eller alternativ DNA analys ar det en fordel. Det ar en stor fordel om
du forutom svenska beharskar ett annat nordiskt sprak.

Du bér vara en god kommunikatér med formaga entusiasmera och pre-
sentera samt sélja in din produkt. Som séljare maste du vara drivande och
resultatinriktad. For att lyckats som saljare sa maste du planera din tid val
genom att arbeta strukturerat och organiserat. Vi ar ett glatt géng och ser
gdrna att du har ett gott humor och en allmant positiv instéllning till livet.

| den har rekryteringen samarbetar vi med Proffice Life Science. Om
du har fragor om tjansten, kontakta ansvarig rekryteringskonsult Johan
Ostman 018-606300.

Valkommen med din ansékan till www.proffice.se/lifescience senast 29
augusti.




